
La Boule Intégrale, l’autre référence
a pierre et le bois cloutéL composèrent, tour à tour,

sous une forme approximati-
vement arrondie, les objets
qui procurèrent divertisse-
ments aux hommes depuis
l ’Égypte des pharaons
jusqu’au début du XXe siècle.
De la difficulté à trouver des
buis de qualité et de l’usure
rapide des clous due à la
rouille, l’évolution du produit
et la pratique du jeu mar-
quent le pas.

En 1923, deux Lyonnais
mettent au point une boule
métallique qui va donner un
nouvelélanà la pratiquede la
pétanque et du « jeu lyonnais
». Ce procédé de fabrication,
« monobloc », a permis dès
lors,àchaquejoueur, dechoi-
sir le diamètre, le poids et
dessindesesboules.LaBoule
Intégrale est née. Homolo-
guée au Congrès national de
janvier 1925 par l’Union des
fédérations boulistes, la

Boule Intégrale va rapide-
ment devenir un fabricant in-
contournable.
Darcellys reprend dans les

couplets de « Une partie de
pétanque » : « on sort ses inté-
grales… ». C’est la consécra-
tion, la notoriété. Depuis la
Boule Intégrale n’a cessé
d’innover, de progresser, son
but premier étant d’avoir une
connaissance approfondie
des besoins des joueurs, pour
adaptersesproduits.   l

PARTENAIRES DE L’ÉVÉNEMENT

DroitObut
Coup d’éclairage
sur le groupe numéro 1
mondial des boules
de pétanque
de compétition et de loisirs
qui, dans le sillage
de son “éclaireur”
Bernard Champey,
à un œil tourné vers l’Asie.

00 000 boules fabri-
quées chaque mois,3 120 salariés, 15 millions

d’euros de chiffre d’affaires,
une présence effective dans
une trentaine de pays du
globe : ça roule pour l’entre-
prise familiale créée en 1958
à Saint-Bonnet-le-Château
(Loire), fief incontesté de la
boule en acier.

Des “marchés porteurs
à moyen terme”
Pierre Souvignet est à la tête
d’une société dont le savoir-
faire, la qualité des produits
qu’elle s’enorgueillit de réa-
liser en France, lui valent
d’être le leader dans son
secteur d’activités.
“Notre marque a connu un

bel essor dans les années 90.
Si nous ressentons un cer-
tain essoufflement, je crois
cependant pouvoir dire
qu’Obut et la pétanque sont
promises à un bel avenir. Il
existe de réelles et crédibles
perspectives de développe-
ment, notamment dans les
pays émergents. À cet
égard, l’expertise, le carnet
d’adresses, le relationnel
qu’a su tisser dans ces pays
mon ami Bernard Champey,
formidable relais sur le ter-
rain, véritable remonteur
d’infos, nous sont extrême-
ment précieux. Il s’agit de
marchés porteurs à moyen
terme. Ceci étant, il importe

de se montrer patients. La
culture française, dont le jeu
de pétanque est un élément,
ne s’exporte pas aussi aisé-
ment”, estime le patron de
cette entreprise dont la no-
toriété a depuis des lustres
dépassé les frontières de son
département.
Une entreprise exem-

plaire, sans capitaux exté-
rieurs ou étrangers, qui n’a,
à ce jour, jamais raté sa
cible.
Toujours droit Obut !

Michel ROUX

Illustration de l’ouverture de son entreprise vers des “pays émergents”, Pierre Souvignet, le PDG d’Obut, accueille ici une délégation chinoise
au siège de Saint-Bonnet-le-Château. Photo DR
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